Minuta:
Primera reunión  del 20 de Noviembre de 2008

Asistencia:


Berrios: Motors, Julissa Figueroa,Alberto Dávila


ASSP:  Samuel Mercado

COD B&M Bayamón: Jerry Orsini


Nimay: Omar Acevedo


MMSC: Javier López
Ausentes: 


Agustín Lugo: Ana Patricia Lugo


B&M Toa Baja: Gil Villegas

1. Se constituyó el grupo y se acordó el propósito de este.

2. Se aprobó el nombre propuesto para el grupo. Elite Team Network

3. Discutimos la presentación en Power Point y se entrego copia impresa de la misma a todos los asistentes. 

4. El Elite Team Network (ETN) aprobó los 9 objetivos iniciales mostrados en la presentación
5. Se logró un acuerdo en compartir los informes de inventarios “on hand”  de cada dealer. Cada dealer será responsable de someter copia de su inventario de manera electrónica a través de la página creada en Internet. La fecha o frecuencia en que se someterá este informe no fue acordada
6. Discutimos estructura de precios.  

Precios retails aun no pueden ser fijados. Es necesario un estudio mas profundo.

Acordamos un margen de ganancia en la venta Wholesles este será DNP + 15% hasta DNP + 25%
7. El ETN aprobó el Intranet plan. Venta de piezas entre los dealers afiliados será a base de DNP + 10%. 
8. Toda factura dentro del Intranet Plan será salda todos los 30 de cada mes calendario.
9. En el Intranet plan las piezas serán requeridas por medio de un P.O. autorizado en adición a una llamada al suplidor para corroborar la disponibilidad y separar la pieza. También es necesario enviar un e-mail para validar el proceso.
10. El grupo aprobó el plan Dealer to Dealer para la venta de piezas a dealers de Mitsubishi que no pertenezcan al ETN. Estas serán vendidas a base de DNP + 25%. Esta taza puede ser flexible en casos que así lo ameriten.

11. ETN acordó unir esfuerzos para organizar compras en grupo para lograr reducir costos y conseguir mejores precios por volumen de compras.
12. ETN aprueba crear material publicitario y ofertas en conjunto.

13. Coordinaran los recursos para comprar entre todos aceite de motor y gomas a un mas bajo costo. El Sr. Orsini contactará a unos suplidores.

14. Propuse al ETN conseguir productos bancarios para crear un financiamiento “flore plan” para apoyar la venta de piezas wholesales y quizás en retail. El ETN aprueba desarrollar este concepto.

15. ETN aprobó lanzar una oferta en común durante la época navideña en esta se ofrecerá A/F, reemplazo de pads, Luz check engine por $99.95 desde el 20 al 31 de diciembre.  Julissa Figueroa se encarga de cotizar los costos de publicidad
16. Se convoca a reunión del Elite Team Network a celebrarse el martes 25 de Diciembre del 2008 en las facilidades de ASSP. Se presentara el plan de publicidad para la oferta de navidad. Los suplidores de aceite. Compra de gomas por mayoreo.
17. El ETN da la bienvenida y acepta a los dealers invitados que no pudieron asistir, Agustín Lugo y Bebo & Mike T.B. 
18. Mostré al ETN las nuevas páginas de Internet que creé para dar apoyo a la operación de ETN.


http://dealersdejavier.drivehq.com/

http://www.drivehq.com/
